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stition — Leasing

Photovoltaik

Sonnenstrom finanziert sich selbst

Solarstromanlagen lassen sich auch per Leasing finanzieren. Allerdings sollten die

Projektvolumina mindestens 50.000 Euro umfassen. von BeRNwARD JaNzING

Kredit oder Leasing? Bei der Investi-
tion in Photovoltaik (PV) kommt das
Mictmodell tmmer 8ter zum Zuge,
Der Grund ist simpel: Kaum ein Inve-
stitionsprojekt bietet sich besser an fiir
diese Form der Finanzierung, da Solar-
strompline dank gesetzlich definierten
Verglitungssitzen recht exakr zu kal-
kulieren sind. An ertragreichen Stand-
orten, also in Lagen mit hoher Sonnen-
einstrahlung, rechnen sich Anlagen
sogar ohne Eigenkapitalcinsarz.

Der Ablaul eines PV-Leasingprojekis
ist im Grundsatz schnell erzihli Das
Leasingunternehmen finanziert die So-
larstromanlage, der Betreiber trifft die
Produktauswahl, Der erzeugte Strom
wird ins allgemeine Nete eingespeist.
Dafiir fillt eine Einspeisevergiitung an,
die mach dem Emeuerbare-Energien-

Gesetz (EEG) festgelept ist. Eine Anlage
bis 30 Kilowatt Leistung beispielsweise,
die im Jahr 2009 ans Netz gehr, erwin-
schaftet eine Vergiitung von 43,01 Cent
je Kilowanstunde. Bei groBeren Anla-
pen sinkt der Satz. Fiir Projekieab 1.000
Kilowatt Leistung fallt die Einspeisever-
girtang auf bis zu 33 Cent. Fir Freifla-
chenanlagen liegen die Betrdge noch er-
was niedriger. Die Hohe der Verpiitung
wurde vom Gesetzgeber jeweils so defi
niert, dass die Anlagen kostendeckende
Erlise inklusive einer auskémmlichen
Rendite ermbiglichen,

Uber eine Laufzeit von zumeist zehn bis
ewilf Jahren muss der Anlagenbetrei-
ber nun die Investitionen an das Lea-
singunternchmen zuriickzahlen, .Ziel
ist, dass die prognostizierten Einspeise-
erliise die Leasingraten abdecken”, sapt
Lars Imme! von der VR-Leasing AG in
Eschborn, dem Leasingunternehmen
der Volks- und Ralffeisenbanken. Um
das Ziel zu erreichen, kann es je nach
Projekt nitig sein, dass der Betreiber
zum Start eine Sonderzahlung aus Ei-
penkapital leistet. Zwingend nétig ist
das aber nicht. Man kann auch ohne

Eigenkapitaleinsatz kalkulieren. Dann
bleibt aber in der Repel nach Ablauf der
Ledsingfrist ein Restbetrag offen. Dafir
muss eine Anschlusshnanzierung pe-
funden werden. Wobei auch das letzt-
endlich eine Frage der Laufzeir ist; Bei
Projekten mit 15 Jahren Nutzungsdaoer
an guten Standorten sind Kalkulationen
denkbar, bei denen der Kapitaleinsatz
mit Ende des Anlagenbetriebs komplert
getilpr ist

Risiko beim Betreiber

Das produkttypische Risiko bleibt je-
doch immer beim Betreiber: Wenn mal
ein trilber Sommer wenig Solarstrom
bringt, muss der Unternchmer die
fehlende Summe zur '|'i|j:|l'|.||11.‘I der Lea-
singrate aus Eigenmitteln aufbringen.
Umgekehrt kann bet isherdurchschnitt-
licher Einstrahlung ein Zusarzgewinn
erzielt werden, der dem Betreiber zugute
kommmt, Auch die technische Verfiighar-
keit der Anlage und méagliche Ausfille
fallen in den Verantworungsbereich
des Betreibers. . Will ein Solaruntermeh-
mier zusitzliche Sicherheiten, kann aber

.Je besser das Projekt ist, umso mehr riickt
die Bedeutung der Bonitit in den Hintergrund.”

Kl &LIS |
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¢ aucheine All-Gefahren-Versicherung in

: das Leasingkonzept integriert werden”,
heift es bei VR-Leasing,

- Fir wen kommt die Leasing-Finanzie-

= rung infrage? Das Mindestvolumen der
Projekte beziffert VR-Leasing auf 50,000
Euroy, was viner Leistung von zwalf bis
15 Kilowatt entspricht. Die Solvera
GmbH Neue Energien in Eschau, éne
Tochter der Landeshank Baden-Wiirit- |
emberg, beginnt ab einem Volumen von
100.000 Euro, also bel Lelstungen von k
25 Kilowatt, Da jedes Kilowatt Photo- |
voltaik mindestens acht Quadratmeter i
Dachflache bendtigt, sind folglich fir
vin Leasingprojekt mit 25 Kilowatt rund

200 Quadrarmeter Dachilfiche nitig.
Konkret kénnte eine Finan;ﬁir.'rung etwa
s aussehen: Fine .&n];tgc fir 100,000
Buro wird per Leasing finanziert, Das
Objekn erzeugt mit seinen 25 Kilowatt
Letstung jahrdich etwa 22,000 Kilowatt-
stunden Strom und erzielt damit cine
jihrliche Verglitung von 9.500 Euro,
Uber zwolf Jahre wird diese Vergiitung
eins zu cins als Leasingrate an den Fi-
nanzier weitergeleitet, Damit ist die
Anlage nach diesem Zeittaum —je nach
angesetzter Verzinsung der Investiti-
onskosten - schon weitgehend refinan-
ziert, Uber den verbleibenden Restwert
der Anlage muss dann erneut verhan-
delt werden,

Qualitat wichtiger als Bonitat

Per Restwert hingt natiirlich von Lauf-
zeit und Zinssatz ab, Die Konditionen
der Leasing-Bank bleiben in der Regel
iber die gesamte Betriebsdauer kons-
tant, .Bel uns orientieren sich die Zins-
sdrze an der KPW", sapt Klaus Jaxtheimer
von der Solvera. Hiufig bleiben noch
Restwerte von 20 bis 30 Prozent. Da
die Einspeisevergiitungen jedoch fiar 20
Jahre festgeschricben sind, werden die
writerhin flickenden Einnahmen auch
eine gegebenenfalls nitige Anschlussh-
nanzicrung erméglichen, >

Finanzierungsvorteil aus Sonnenkraft:
J& besser die solare Einstrahlung ist, um-
s0 eher rechnet sich das Leasingmodell.

6l
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Die Details kénnen zu Beginn des Pro-
jekts individuell abgestimmt werden.
Lhlich sind bel uns Vertragslaufzeiten
ewischen acht und 15 Jahren und Son-
derzahlungen zwischen zehn und 25
Prozent der Investitionskosten™, sagt
Jaxtheimer, Doch Ausnahmen seien
miiglich, je nach Qualitit des Projekies
und nach Bonitit des Betreibers, Anders
als bei klassischen Krediten steht die Bo-
nitiit weniger im Fokus als die Qualitdt
des Projekts. JJe besser sich das Projekt
anhand des Cashflows kalkulieren lisst,
umso stirker riickt die Bonitit in den
Hintergrund®, sagt Jaxtheimer,

Die Vorteile des Leasings fir die Unter-
nehmensindvielfiltig. Das Unternehmen
belaster —anders als bei cinem normalen
Kredit — nicht die Grundschuld-Sicher-
heiten und auch nicht die bestehenden
Kreditlinien bei der Hausbank. Die Spiel-
raume, die fur das eigentliche operative
Geschift der Firma hiufig nétig sind,
werden durch die Photovolmik-Anlage
folalich nicht eingeschrinkt,
Zunehmend interessant wurde diese
Form der Finanzierung fir Unterneh-
men auch durch die neven Kreditricht-
linien nach Basel 11, weil die Leasing-
geschifte im Unterschied zu Krediten

Fabe Winfiwd Rathaimel

nicht direkt den Vermigensausweis
der Firma beeintrichtigen. Die Leasing-
raten tauchen nur in der Gewinn- und
Verlustrechnung auf, nicht aber in den
Aktiva und Passiva der Bilanz.

Leasingmodell wird popular

Hinzu kommt, dass die spezialisier-
ten Anbieter von Leasingvertrigen die
Qualitit und Effizienz der Solaranla-
gen oft viel besser einschiftzen kiinnen
als viele Hausbanken und daher die An-
lage selbst als Sicherheit akzeptieren
kiinnen. Normale Geschiftsbanken
tun sich damit oft schwer, ,Wir sind
einfach nidher dran am Objekt als die
meisten Hausbanken®, beschreibt Jaxt-
heimer den Vorteil der Leasinggeber.

Deshalb wird das Leasing-Modell auch
immer populirer. Von elner Jtenden-
ziellen Zunahme* spricht VR-Leasing-
experte Immel. Mithewerber Jaxtheimer
von Solvera schitzt unterdessen, dass
bereits jede finfre Photovoltaikanlage
auf Industriedichern nach dem Prinzip
des Leasings finaneiert wird.

Auch im Ausland greift das Konzept
immer mehr. Sobald ein Staat aus-
kémmliche Einspeisesitze defmiert hat,
wird investiert. ,Das EEG ist ein echter
Exportschlager”, sagt Leasingspezialist
Klaus Jaxtheimer. In ltalien, Spanien
und auch in Griechenland sefen die Ein-
speiseverpiitungen fir Solarstrom in-
zwischen so gut —mitunter noch besser
als in Deutschland —, dass sich auch dort
Leasingprojekte realisieren licBen. @

MODELLRECHNUNG

PV-Anlagenleasing lohnt

Leistung in kWpeak

Prets pro K'Wpeak
Anschatfungswert (AW)
mietsonderzanlung (MsE)
Restwert (RW) in % AW
Laufzeit in Monaten

Forderzeitraum
Ertrag kummuliert

. Wartung,/Reparatur
./ Versicherung

Uberschuss
elngesetztes Elgenkapital

Leasing-/Kreditrate pro Monat

Mittlere Jahressumme in kWh,/m?
. Prognostizierter jahresertrag in kwh,/Jahr 950
. durchschnittliche jahiliche Einspeisevergiitung pro kWh

. Leasing- /Kreditraten (inkl. RW)
Twischensumme (Gesamtkosten)

Interne Kapitalverzinsung,/lahr
Ausschiitiung in % des Egenkapitals

50,00
3.800,00 Eura
190.000,00 Euro
10,00 %

5,00

192,00 Euro
1.333,76 Furo
1080

0,422 Euro

21 jahre
395.393,83 Euro
266,541,992 Euro

19.950,00 Euro
2.400,00 Euro
294.891,92 Euro
104,501,971 Eurd
19.000,00 Euro
14,10 %

550,01 %

Roll Disch, Solararchitekt aus Frelburg, ist Pionier bel
der Integration von Photovoltaik-Antagen auf Wohn-
und Geschaftsgebauden, Unter anderem gestaltete er
mit der Solarsiedlung in Freiburg ein Yorzeigeprojeks,
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